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Jasny i konkretny naglowek

Pierwsze 3 sekundy decyduja. Naglowek musi w jednym zdaniu powiedziec KOMU
pomagasz, W CZYM pomagasz i JAKI efekt dostarczasz. Zadnych ogolnikow typu ‘witamy
na naszej stronie'.

Jedno CTA na ekranie

Jeden glowny przycisk akcji w widocznym miejscu (above the fold). Wiele
konkurencyjnych CTA rozprasza i obniza konwersje. Powtarzaj to samo CTA w kolejnych
sekcjach.

Korzysci, nie funkcje

Klient nie kupuje 'responsywnej strony w React'. Kupuje 'wiecej klientow z Google w 30
dni'. Pisz jezykiem rezultatow, nie technologii.

Dowod spoleczny w pierwszym ekranie

Logotypy klientow, liczba projektow, gwiazdki, krotka opinia. Bez dowodu strona jest tylko
obietnica. Z dowodem - staje sie wiarygodna.

Szybkosc ladowania ponizej 2 sekund

Kazda dodatkowa sekunda to do -20% konwersji. Optymalizuj obrazy (WebP/AVIF), lazy
loading, minimalizuj JS. Cel: Google PageSpeed 90+.

Mobile-first to nie opcja

70%+ ruchu jest z telefonu. Projektuj najpierw mobile, potem desktop. Przyciski min. 44px,
czytelna typografia, brak poziomego scrolla.



Sekcja FAQ obala obiekcje

Wypisz 6-10 realnych obaw klienta (cena, czas, gwarancja, wsparcie) i odpowiedz na nie.
FAQ podnosi konwersje nawet o 30%.

Strona o Tobie buduje zaufanie

Zdjecie, krotka historia, dlaczego robisz to co robisz. Ludzie kupuja od ludzi - nie od
anonimowych marek.

Lead magnet zamiast 'kontaktu’

Zamiast prosic o telefon, daj wartosc za darmo: eBook, audyt, checklist. Zbierasz e-mail i
grzejesz lead, zamiast tracic 95% odwiedzajacych.

Analityka i ciagle testowanie

Bez Google Analytics i Hotjara strzelasz w ciemno. Mierz scroll, kliki, formularze. Co
miesiac testuj jedna zmiane (A/B) i optymalizuj.

Napisz do mnie - zrobie to dla Ciebie.
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